EKONOMIKA - C2, R2, S2, Z2
Vyucujici: Jana Vanatova
e-mail: Jana.Vanatova@sousvodnany.cz

Vsichni Zaci si zapiSi dané poznamky (viz. nize) do seSitu a nastuduji si danou
problematiku.

Pokud si nékdo z Vas chce opravit znamku nebo mate nerozhodné, napiste mi na e-
mail a zadam Vam prdci na znamky.

Zaroven prikladam videa k tématu.

VIDEO: podnikatelsky plan - https://www.youtube.com/watch?v=Ev2YPIwXTww

pravni formy podnikani - https://www.youtube.com/watch?v=SfkIUStOWA4

TEMA: OBCHODNI SPOLECNOSTI, JEJICH TYPY

1. Podnik jednotlivce (Zivhosti)

2. Osobni spoleénosti (verejna obchodni, komanditni spoleénost)

3. Kapitalové spolec¢nosti (s.r.o., a.s.)

4. DalSi formy podnikani (druzstvo, obéanské sdruzeni)

OSOBNi OBCHODNI SPOLECNOSTI

- pravnicka spoleCnost zalozena za ucelem podnikani
- Mezi obchodni spolec¢nosti fadime:
o V.o.s. (Vefejna obchodni spolecnost)

o K.s. (Komanditni spole€nost)

KAPITALOVE OBCHODNi SPOLECNOSTI

- podstatou kapitalové spole€nosti je majetkova (kapitalova) ucast spole¢nikli na
podnikani (zakon neuklada povinnost osobné ve spole¢nosti pracovat)
o a.s. (akciova spole¢nost)

o S.r.o. (spole¢nost s ruenim omezenym)

TEMA: PODNIKATELSKY ZAMER (PLAN)

Vv,

- Je pisemny material popisujici vSechny podstatné vnéjSi i vnitfni faktory

souvisejici se zalozenim nového podniku.
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Podnikatelsky zamér je dalezity, protoze:

o

(@]

©)

napomaha pfi stanoveni zZivotaschopnosti podniku na cilovém trhu,
poskytuje podnikateli voditko pro jeho €innost,

slouzi jako dulezity nastroj pfi ziskavani financnich zdroja.

Podnikatelsky zamér obsahuje odpovédi na otazky typu:

(@]

Kde jsme nyni, kam chceme jit, jak se tam chceme dostat.

Vyznam podnikatelského zamér (planu)

o

o

Pro podnikatele - usnadni planovani a fizeni podniku, pro ziskani cizich
zdroja (avéry, pujcky),

pfiklada se napf. k zadosti o uvér.

Obsah podnikatelského zaméru

o

o

(@]

Obor podnikani - charakteristika vyrobku, sluzeb, vyhod apod.

Cile podnikani - vyhled, pozice na trhu, zisk apod.

Vybaveni podniku - penize, majetek, pracovni sila, organizacni schéma
apod.

Marketingovy plan - cenova politika, zplsob prodeje, prizkum trhu —
vysledky,

propagace, prodejni politika — zaméfeni na skupiny apod.

Vyrobni plan - fizeni vyroby, vyrobni postup, zasobovani apod.

Pravni forma, odbornost, zkuSenosti.

Casovy harmonogram - na jednotlivé mésice.

Financni plan



